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· מהנדס אגרונום, ניסיון משמעותי במכירות, פיתוח עסקי, ניהול מוצר בשוק הגלובלי בדגש על אירופה, אמריקה הלטינית ומזרח אסיה.
· ביצוע מחקרי שוק, תכנון אסטרטגי ובניית תוכניות עסקיות להגדלת היקף המכירות וגידול ברווחיות החברה. 
· פיתוח מוצרים ופרוטוקולים חדשים, תוכנית עסקית ותוכנית שיווקית, והחדרתם בשווקים מתעוררים, גיוס וניהול מפיצים בחו"ל.
· ראייה עסקית שיווקית ואסטרטגית רחבה. דובר עברית, אנגלית, ספרדית ופורטוגזית, יחסי אנוש מעולים
השכלה
2005-2009: בוגר הנדסה אגרונומית, הפקולטה לאגרונומיה ויערנות (FAEF), אוניברסיטת סאו פאולו, ברזיל
2011-2012: התמחות בעסקים ושיווק בתחום האגרונומיה באוניברסיטת, אוניברסיטת Getulio Vargas, ברזיל
ניסיון מקצועי
2021 – כיום: חברת נטפים - מנהל מוצר גלובלי
· תחזוקת קטלוג מוצרים וסקירה של יותר מ-4000 מקטי"ם, תיאור מוצר, אופן התקנה ותיאור של חלקי חילוף
· ניתוח והבנת צרכים של מנהלי איזורים בכל מדינה, הבנת השוק, יזום רעיונות לשיפור מוצרים קיימים והתאמת פתרונות יעודיים לשביעות רצו הלקוחות
· ניתוח של סקירות לוגיסטיות, ניהול והבטחת רמות מלאי, מציאת פתרונות לקיצור זמני אספקה בהשוואה למתחרים
· בניית תכניות עסקיות ושיווקיות קצרות וארוכות טווח לפי מוצרים קיימים, מדדי KPI, ניהול שרשרת אספקה 
2021-2018: חברת Xsense Ltd  - מנהל מכירות וטריטוריה – אירופה ואזור אסיה 
· פיתוח פתרונות עסקיים עבור שרשרת האספקה והלוגיסטיקה של פירות ומוצרים חקלאיים, פיתוח היתרון תחרותי של החברה, קבלת החלטות, מכירות תוך כדי קשר ישיר עם הלקוחות בכל רחבי אירופה
· תיאום בינלאומי למכירת טכנולוגיית ה- Xsense באמצעות מפיצי החברה והלקוחות שלנו בכל רחבי אירופה ועבודה הדוקה עם לקוחות החברה לטובת הבטחת שביעות הרצון מתמשכת
· פתיחת שווקים חדשים באמצעות אסטרטגיות שיווק וחדירה ותהליכי מכירה לפי חזון החברה המוכוונים הן לטווח הקצר והן לטווח הארוך
· זיהוי והשגת הזדמנויות עסקיות של טכנולוגיות post-harvest (טיפול, אחסון עיבוד אריזה, ינוע ושיווק) באזור אסיה ותרומה לגידול בהכנסות ומרחב הפתרונות של החברה
2014-2018: לוקסמבורג תעשיות בע"מ - מנהל מכירות ופיתוח עסקי - אמריקה הלטינית והמרכזית  
החברה מפתחת תכשירים להגנת הצומח בחקלאות וכימיקלים ייחודיים לתעשיות שונות
· מנהל מוצר קו תכשירי הדשנים
· אחראי על פיתוח אסטרטגי וקידום מכירות למדינות אמריקה הלטינית ,מרכז אמריקה, אפריקה ואסיה
· בניית תכניות עסקיות, שיווק ופיתוח שווקים חדשים, ביצוע קידום מכירות
· העלאת מחזור מכירות של מוצר חדש החברה ב- 50% בשנה השנייה לשיווקו
· גיוס וניהול מפיצים בחו"ל (אמריקה הלטינית, מרכז אמריקה, אפריקה, אסיה) בשוק של דשנים נוזלים


2012-2014: חיפה כימיקלים בע"מ  -מנהל טכני ופיתוח עסקי- מפעל חו"ל - סאו פאולו, ברזיל
· מהנדס אגרונום ומנהל עסקים ,אחראי על אמריקה הלטינית בתחום דשנים וחומרים חקלאיים מיוחדים
· תכנון אסטרטגי, שיווק ופתיחת שווקים חדשים
· מתן פתרונות שדה טכניים, עבודה באתרי לקוח
· בניית מצגות ודו"חות וביצוע סטאטוס התקדמות בישיבות והרצאות
· גיוס וניהול מפיצים בחו"ל (אמריקה הלטינית, מרכז אמריקה( בשוק של דשנים מיוחדים
2010-2012: סטפאק בע"מ -מהנדס אגרונום ופיתוח עסקי- סאו פאולו, ברזיל
· אגרונום ומנהל עסקי אחראי על אמריקה הלטינית בתחום אחסון תוצרת (טכנולוגית מעקב ואריזות באטמוספרה מותאמת) ופתרונות שדה (מגע ישיר עם הלקוח והצגת דו"חות בישיבות והרצאות)
· גיוס וניהול מפיצים בברזיל בשוק החקלאי
קורסים והכשרות
· שיווק B2C / B2B
· חקלאות מקיימת והידרופוניקה 
· ניהול גידול בקר ועיבוד בשר לא תעשייתי
· ניהול תעשיית המשקים החקלאיים הברזילאית ואמריקה הלטינית
· ייצור פטריות אכילות טיפול בקרקע ובמזיקים חקלאיים
· טכנולוגיה מתקדמת של דישון ויישום חומרי הזנה באמצעות מערכות השקיה
יישומי מחשב
C/C++, Java , SAP , OFFICE 
יוצר וידאו וצלם מקצועי ובעל ידע מתקדם ב-Lightroom ,Photoshop ,Adobe Premier וIllustrator  –     Wordpress Elementor הכנת חומרים מקצועיים לתערוכות
- מומחה לקידום אתרים (אופטימיזציה למנועי חיפוש וSEO), שיווק מידיה ומדיה חברתית
בעל דרכון: ישראלי, ברזילאי, וגרמני
שפות
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	פורטוגזית
	-
	שפת אם
	[image: ]
	
	
	



	אנגלית
	-
	רמת שפת אם
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	עברית
	-
	רמה גבוהה
	[image: ]
	



	ספרדית
	-
	רמת שפת אם
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