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משרת סמנכ"ל פיתוח עיסקי

א.ג.נ.

[bookmark: _GoBack]ברצוני להגיש מועמדות למשרת סמנכ"ל.
במהלך שנות עבודתי צברתי ידע, ניסיון והצלחה בניהול חברות. הקמתם והחדרתם לשווקים. עסקתי בפיתוח עסקי של חברות טכנולוגיות מ- '0' (שלבי הייסוד וההקמה) דרך שלבי הצמיחה ועד מכירות שוטפות בסדר גודל של עשרות מיליוני $ בשנה. יזמתי שיתופי פעולה, בניתי רשתות של מפיצים, ניהלתי חדירה לשווקים חדשים תוך כדי 'פתיחת דלתות', ייצור הזדמנויות עסקיות ומימושן ע"י ביצוע מכירות בפועל מול ארגונים גדולים (CORP) ובינוניים. 
כושר הביטוי שלי בעברית, אנגלית ורוסית ברמה גבוהה מאוד, הן בניהול מו"מ וסגירת עסקאות בהשכלתי הפורמלית הנדסאי מכונות, בעל תואר ראשון ותואר שני במנהל עסקים.
מצ"ב מסמך קורות חיים המעידים על ניסיוני, כישורי והכשרתי המקצועית שללא ספק יסייעו לי להצלחה בתפקיד המוצע.
אודה לכם אם תזמנו אותי לראיון להתרשמות הדדית ובדיקת התאמתי לתפקיד.
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תמצית קורות חיים
מנכ"ל, סמנכ"ל מכירות, שיווק ופיתוח עסקי בסביבת עבודה גלובלית בתחומים טכנולוגיים. חשיבה מערכתית, "קריאת מפה", זיהוי וניצול הזדמנויות, ניהול סיכונים, התמודדות עם משברים. ניהול והובלה של אנשים, ייזום ומימוש שותפויות עסקיות. הכרות טובה של תרבויות שונות, שליטה מלאה בשלוש שפות. ניסיון בניהול פרויקטים, פיתוח עסקי, שיווק ומכירות בשווקים תחרותיים.

כישורים ונקודות ראויות לציון
· גישה עסקית ממוקדת תוצאות, בניית תהליכים ומערכות יחסים עם שותפים עסקיים 
· כושר שכנוע, רמה מקצועית בבניה ובהעברת פרזנטציות מקצועיות ועסקיות, דיווח לצוות הנהלה
· ניהול פרויקטים והגדרת מוצרים, התאמה לדרישות השוק, מקצועיות בניהול הביצוע – אספקת תוצרים 
· ניהול מו"מ, ביצוע מכירות בפועל, חוזים ארוכי טווח עם מפיצים ולקוחות
· איתור לקוחות חדשים, מענה למכרזים, הבנת צרכי הלקוחות ובניית פתרונות עסקיים וטכנולוגיים
· קבלת החלטות, הנעת עובדים, ניהול פעילויות במצבי משבר, הקמת פעילויות מ"0"

2017  ועד היום- מנהל תחום הקמת תחנות לייצור חשמל על גז טבעי. (פירוט על הפעילות יפורט בראיון אישי).

2017 - 2015	סמנכ"ל פיתוח עסקי ומנהל פרויקטים, חברת אורקל תעשיות ומיכון, קיסריה. 
פיתוח עסקי וניהול פרויקטים בחברה המתמחה ביבוא, שיווק והשכרת ציוד גנרטורים ומערכות אנרגיה לחברות בנייה, מפעלים ומגזר ביטחוני. בניית אסטרטגיה, תכנית עסקית ושיווקית, מטרות ויעדים. ניהול התפעול, השיווק והמכירות, קשרי לקוחות. ריכוז מענה למכרזים. 

2015 - 2009	מנכ"ל משותף, חברת WMG, ישראל ורוסיה.
ייזום, הקמה וניהול חברת אם בישראל וחברה בת ברוסיה לשיווק והפצת מוצרי שקילה ובקרה, $35M בשנה. בניית מערך שותפים עסקיים. פיתוח עסקי, איתור וגיוס לקוחות, בניית ערוצי שיווק והפצה לתחומי תעשיות המזון, תרופות ומתכת, הדרכת שותפים עסקיים, מפיצים ואנשי מכירות. ניהול מו"מ וחתימה על הסכמים. מכירת חלקי בחברה לשותף. ניהול ישיר של 50 עובדים.

2009 – 2006	מנהל מכירות בינלאומי, חברת וישי - תדאה, כרמיאל. 
EMEA - Director of Sales. ניהול רשת מפיצים וביצוע מכירות ישירות ללקוחות גדולים, במדינות: רוסיה, אוקראינה, תורכיה, דרום אפריקה וישראל, לשיווק ומכירת מוצרי שקילה ממוחשבים, אלקטרו-מכאניים. ביצוע מכירות כ- $20M בשנה. ניהול Back Office בישראל.

2006 - 2003	סמנכ"ל שיווק ומנהל פרויקטים, חברת אגם תפן.
ניהול השיווק וניהול צוות אנשי מכירות. במקביל, ניהול פרויקטים (ייצור והרכבה - מפעל ברומניה) בחברה המתמחה בפרויקטי Turn-key לזיווד אלקטרוני עבור חברות הי-טק גלובליות, בעיקר בישראל. ניהול ישיר של עשרות עובדים. 

2002 - 1993	בעלים ומנכ"ל משותף, חברת טכנובל טיפול תרמי, מפרץ חיפה. 
ייזום, הקמה וניהול חברה למתן טיפול תרמי למתכות ובדיקות אל-הרס, שרות לחברות גדולות במשק הישראלי בסטנדרטים גבוהים ותקנים מחמירים. מכירת החברה. הועסקו 40 עובדים.
1990 -1993     מנהל ייצור- וולקן הנדסה- מקבוצת כור מתכת.
1984-1990     מתכנן מכאני-תעשייה צבאית לישראל.
השכלה
2002 -	MBA, תואר שני במנהל עסקים, התמחות בייעוץ ארגוני וניהול משאבי אנוש, אוניברסיטת דרבי, לונדון, שלוחה בישראל. נושא התזה: הקשר בין העסקת עובדים ישירה למצוינות ותמורה לארגון.
2000 -	B.A., תואר ראשון במנהל עסקים, התמחות בפרסום ושיווק, אוניברסיטת דרבי, לונדון, שלוחה בישראל.
1984 -	דיפלומה, הנדסאי מכונות, בית הספר להנדסאים ליד הטכניון, חיפה.

פרטים אישיים נוספים
שפות:		עברית, אנגלית, רוסית.
שרות צבאי:	שרות חובה מלא, מכונאי מנועי סילון, חיל האוויר
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