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· כ-20 שנים ניסיון בתחום ניהול השיווק ומכירות בתחומים רבים כגון: מתח נמוך תקשורת  פסיבית/אקטיבית ,כבלי תקשורת וחשמלXLPE  , מוצרי IT  ,מוצרי פוטו, סוללות, מרכזיות IP,מדפסות, ,סלולר, מצלמות אבטחה ,מקרנים, TV,מערכות לווין RF אביזרי ומוצרי חשמל ואלקטרוניקה. ועוד...
· ניסיון בניהול והובלת צוות עובדים(עד 32 צוותים) והנעתם לעמידה ביעדים.
בעל מוסר עבודה גבוה, ראיה מערכתית רחבה ,יכולת עבודה עצמאית ובצוות ,למידה עצמאית גבוהה, וחזות חיצונית מרשימה.  
*בעל רישיון נהיגה   
השכלה - קורסים והסמכות
2008- לימודי נדל"ן והשקעות בנכסים. במכללת 'בילדינג' רישיון תיווך משרד המשפטים.
2009- קורס תכנון הרכבות מערכות לווין, מערכות  RF, מתח נמוך, מכללת  'בית ברל'.
1998-1999 –מדעי המחשב 'תכנת מחשבים'  התמחות בכתיבת תכוניות מחשב במכללת 'אחווה'. 
1997- קורס 'יזמות עסקית' התמחות בהקניית כלים מודרניים ידע והכרת תהליכים בניהול שיווק מכירות ופיתוח עסקים בכל תחום 'החברה הכלכלית'.
1987-1993- תיכון מקיף במגמת בגרות 
ניסיון תעסוקתי 
[bookmark: _GoBack]2021 סמנכ"ל מכירות ארצי בחברה יבואנית ותיקה העוסקת באביזרי חשמל וסיבים אופטיים.חסוי
· ניהול המכירות הכללי של החברה ועמידה ביעדים.
· ניהול צוות סוכנים בכל הארץ צפון עד אילת.
· שיווק ומכירת אביזרי חשמל ותקשורת אופטית.
· בניית קטלוגים דפי מוצר ומחירונים.

2010-2021 מנהל מכירות  בחברת GETTER   (גטר גרופ)
· ניהול סוכנים, עבודה מול חברות ויועצי תקשורת, סיטונאים, מפיצים, אינטגרטורים ועוד. עבודה גם מול המגזר  הערבי, שיווק ומכירה פרונטלית\ שטח של כלל מוצרי החברה בעיקר בתחום: תשתיות תקשורת , כבלי תקשורת סיבים   אופטיים , ארונות תקשורת , מחשבים ומוצרי  IT,ציוד חשמל, מקרנים, טלפונים ומרכזיות, מסכי מחשב ,טלוויזיות, ממירים וצלחות לווין,UPS,ספקי כח, מסכי מחשב,TV,מצלמות אבטחה, אינטרקום, מחשבים מוצרי גיימינג ועוד... 
· בזמן תפקידי עלו המכירות ביותר מ 80%.
· משא ומתן מול רשתות שיווק/מזון מפיצים חברות גדלות וגופים ממשלתיים.
· יזום גיבוש תכוניות ובניית תכוניות עסקיות .
· גבייה/ איתור /ליווי/  משיכת לקוחות חדשים רלוונטיים.
· בעל רקע טכני / ניהול פרויקטים ויעוץ ללקוחות החברה.

2002-2009  סמנכ"ל שיווק מכירות חישוקים צמיגים ואבובים גלגלי העיר 
· סגירת עסקאות מול חברות וגופים שונים .
·  שיווק ומכירות ניהול מקצועי והטמעת שיטות עבודה להגברת יעלות העובדים.
· עמידה ביעדים ולוחות הזמנים הובלת מהלכים שהניבו חיסכון כספי .
· ניהול תקציב, ריכוז נתונים. מעקב ובקרה על מסד נתונים.
· יצירה וניהול תיקי לקוחות.


1998-2002 -מפקח בהתקנות מערכות לווין ומתח נמוך RF בחברת yes
· ניהול פיקוח והנעת צוותי עבודה וקבלני משנה( כ- 32-צוותים). 
· טיפול בלקוחות החברה ,כולל לקוחות קשיים במיוחד
· פיקוח על עבודות הפיתוח והתשתיות במתקיני החברה בשטח העבודה,
· פתרון חסמים הנוגעים לעבודות בשטח.
· ניהול וייזום פרויקטים.

שירות צבאי 
 1993-1996 (3שנים) בחטיבת שריון  פלס"ר 500 בבקעת הירדן

סביבת עבודה ותוכנות 
כתיבת תכוניות מחשב בשפות: C,C++, ACCESS,VISUAL BASIC..
יישומי המחשב ושליטה מלאה בכל במערכות הפעלה והאינטרנט כולל .office ,excel

שפות 
עברית: שפת אם    
אנגלית: בסיסית


המלצות-כל מעסיקי\המלצות בכתב על פי דרישה
אשמח להגיע לראיון להיכרות אישית
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