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· מנהל מוצר, ניסיון עשיר בהובלת תהליכי מכירה B2B/B2C של ציוד רפואי, סגירת עסקאות רחבות היקף, עמידה ביעדים 
· הובלת תהליכי צמיחה ופיתוח עסקי תוך זיהוי צרכים בשוק, החדרת מוצרים, פיתוח ערוצי התקשרות והרחבת היקף הפעילות
·  אנגלית ברמת שפת אם, בוגר תואר שני בביולוגיה, ראיה עסקית רחבה, מיומנויות ניהול מו"מ וכושר שכנוע, יצוגיות 

ניסיון תעסוקתי:
2011 -2021:  מנהל מוצר (שיווק ומכירות), חברת מדיגל, יוקנעם עלית
· פיתוח מערך שיווק ומכירות של המכשור הרפואי תוך הרחבת הפעילות העסקית מהשוק הפרטי לשוק המוסדי; 
· הובלת פגישות מכירה פרונטאליות; ארגון ימי עיון, בניית מצגות .P.P 
· קיום הדרכות/ הדגמות לצוותים וסגל רפואי בדבר תפעול המכשור. 
· הובלת תהליכי Sourcing- איתור מוצרים ליבוא, גיוס ספקים והחדרה לשוק הישראלי. 
· ביסוס הפעילות העסקית והגדלת רווחיות באופן ניכר ע"י זיהוי צרכים בשטח, סקר שוק ומתחרים, ניתוח מידע. 
· פיתח עסקי- בניית חבילת שירות מבדלת ומקיפה הכולל השכרת מכשור רפואי, תמיכה טכנית ותחזוקת המכשור. 
· הקמת מערך השירות תוך טיפוח נאמנות לקוחות למותג, מתן מענה מקצועי 24/7 , זיהוי צרכים ודרישות לקוח. 
· הובלת תהליכי צמיחה והגדלת היקף מכירות-  הרחבת נתח שוק ופניה לקהלי יעד חדשים מכשור מעבדה כבד. 
· פיתוח ערוצי התקשרות מול מנהלי רכש קופ"ח, בתי מרקחת, מעבדות ועוד; ניהול מו"מ וסגירת עסקאות. 
· ניהול צוות מכירות: גיוס והדרכה, קביעת יעדים והנעת הצוות לעמידה בהם; טיפוח ההון האנושי, מתן תמריצים. 
· הגשה למכרזים- בניית הצעות מחיר, ניהול מו"מ מורכבים וסגירת הסכמי התקשרות מול גופים ציבוריים. 
· הכרות מעמיקה עם תקני איכות, רגולציה ; שותפות בתהליכי רישום וקבלת תקן בהתאם לסטנדרטים מקובלים. 
· מבין השגיי: 
-  הגדלת רווחיות בכ- 20% (צמיחה שנתית) סגירת הסכמי התקשרות בעשרות M ₪.
                   -   פיתוח עסקי- הרחבת היקף הפעילות מ-0 לכ-60 נק' קצה בפריסה ארצית. 
·  החדרת מוצר נישתי בענף הרפואי לשימוש רחב, יצירת דרישה בשוק והבלטת ערך מוסף. 

2006-  2010: מנהל מכירות, אזור ירושלים, חברת דין דיאגנוסטיקה 
· הובלת תהליכי מכירה פרונטאליים מכשור רפואי לטיפול/ בדיקות בחולי סכרת, עמידה ביעדי מכירות גבוהים. 
· איתר וגיוס לקוחות פוטנציאליים בענף הרפואה (מרכזי שירות רפואי, בתי חולים, מרפאות פרטיות, קופ"ח וכיו"ב). 
· קיום פגישות שיווקיות, בניית מערך הדרכה- מצגות P.P והדגמת הציוד בפני הסגל הרפואי/ רוקחים.  
· ניהול תיקי לקוחות, הפקת דוחות וניתוח נתוני מכר; תפעול מערכות מגוונות, הזנת מידע. 
  
2002 -2006:  הדרכת חוגי ביולוגיה ומדעים/ מתרגל במח' לזואולוגיה, אונ' תל אביב

השכלה והכשרה מקצועית:
· חובש ונהג אמבולנס, איחוד הצלה (2018-היום) 
· הכשרות מקצועיות מטעם חברות עולמיות מובילות SAMSUNG, SIEMENS, HELMER, THERMO FISHER, BIO-RAD
· תואר שני,  M.Sc באקולוגיה, אוניברסיטת תל אביב (2006) 
· תואר ראשון, B.Sc  בביולוגיה ולימודי סביבה, האוניברסיטה העברית, ירושלים (2000)  

יישומי מחשב: שליטה מלאה ביישומי   Office| CRM |  SAP| BosaNova | SPSS 
שפות: עברית- שפת אם | אנגלית- ברמת שפת אם 
שירות צבאי: מפקד טנק, מ"כ טירונים, חיל השריון (1996-1993)                                              **המלצות תינתנה ע"פ דרישה 
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